Annemarie Borlind
Familie und Natur
Das  Familienunternehmen
ist nach der Griinderin und
ihrem Ehemann benannt:
Annemarie Lindner und Her-
mann Borner. Thr Leitsatz
JAuf Basis der Natur” steht
auch heute noch fiir hochwer-
| tigste Produkle, die allesamt
' aus dem heimischen Schwarz-
wald stammen. Mit ihrer Ver-
bundenheit zur Natur
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)» die Firma Annemarie Borlind
eine der Ersten, eine echte

r Vorreiterin. Annemarie selbst
litt unter schwerer Akne, die

weder Arzte noch Apotheker

heilen konnten. Erst der zu-

fallige Kontakt zu einer Kos-
metikerin brachte die Wende.
Und zwar dank eines Dampf-
bades mit Krautern und einer
Heilerdepackung. Daraufhin
beschloss die damals 27-jdhri-
ge Annemarie, sich ebenfalls
zur Kosmetikerin ausbilden
zu lassen, die auf Pflege aus
der Natur setzt — und hatte
damit riesengrofien Erfolg,

bis heute. Seit jeher beliebt ist
der moderne Klassiker fiir die
anspruchsvolle Haut ab 30:
die ,LL Regeneration Tages-
creme”, ca. 33 Euro.
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Helena Rubinstein

Ein Tusch auf
die Schonheit

Als ilteste von acht Tochtern
hatte die gebiirtige Krakau-
erin frih gelernt, die Welt
der Frauen zu organisieren,
zu fithren und zu verstehen.
Dariiber hinaus war Schén-
heitspflege fir Helena kein
Geheimnis: Um ihre empfind-
liche Haut vor der beiflenden
Kilte des polnischen Winters
zu schiitzen, cremte ihre Mut-
ter die Gesichter ihrer Tochter
jeden Abend vor dem Schla-
fengehen mit einer speziellen
Salbe ein. Dieser Creme ver-
dankt Helena Rubinstein, als
sie nach Australien auswan-
derte, ihren Durchbruch. Vie-
le weitere Produkte folgten.
Der Verschénerung der Frau-
en widmete sie ihr Leben, teil-
te als Erste die Haut in drei
unterschiedliche Typen ein.
Und auch im Bereich Make-
up war Helena Rubinstein
eine Pionierin: Die Kunst
des Schminkens erlernte sie
bei ihren Besuchen hinter
den Theaterkulissen. Dabei
entstand auch die erste was-
serfeste Wimperntusche und
natiirlich ihr legendérer Klas-
siker und absoluter Bestseller:
die ,Lash Queen Mascara”, ca.
35 Euro.

Dr. Christine Schrammek
Pflege auf Rezept
Bevor sie in das von ihrer
Mutter gegriindete Unter-
nehmen einstieg, arbeitete
Christine Schrammek viele
Jahre lang als Arztin in ei-
ner kosmetisch orientierten
Hautklinik. Dabei hatten es
ihr Methoden zur Hautschi-
lung wie chemisches Peeling,
Dermabrasion, Kryotherapie
besonders angetan. Die von
ihr entwickelte Kriuterschal-
kur eroberte Anfang der 8oer-
Jahre die Beauty-Welt, feierte
in den USA, Finnland, Korea
grofe Erfolge. Auch heute
noch widmet sich Dr. Schram-
mek schwerpunktmifig der
Entwicklung neuer Produkte
mit dermatologischem Hin-
tergrund. Auflerdem leitet sie
die Fachschule fiir dermato-
logische Kosmetik sowie das
internationale Fortbildungs-
zentrum fiir Kosmetikerin-
nen. Alle schwéren auf das
,Produkt der ersten Stunde®,
die erste BB Cream iiber-
haupt: den ,Blemish Balm

Classic” ca. 28 Euro.

Dr. med, Christine
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Elizabeth Arden
Schénheit fur alle
Als Sekretirin bei einer Kos-
metikfirma erwarb sich die
gelernte  Krankenschwester
neben ihren medizinischen
erste kosmetische Kenntnisse
und eroffnete kurz darauf
ihren eigenen Kosmetiksa-
lon auf der bekannten Fifth
Avenue. Elizabeth Arden
hatte die Idee der .vollkom-
menen Schénheit®, dazu bot
sie in den von ihr erdffneten
Beauty-Instituten und Schén-
heitsfarmen neben Pflegepro-
dukten auch gymnastische
Ubungen, Dampfbehand-
lungen, Massagen und auf
Wunsch ein Paraffinbad an,
was damals ein echtes Novum
Neben der Schénheit
gehorte ihre zweite Leiden-
schaft dem Pferderennsport.
Sie lief} es sich nicht nehmen,
die Muskeln ihrer Pferde vor
und nach den Rennen
mit einer Spezialsalbe
einzucremen, die auch
heute noch im Reit-

war.

Blemish : :

Bam | sport eingesetzt wird.

cimssic | Und auch Models, Visa-
| Mm@ | gisten und Kenner lie-

ben die Wundercreme,
die trockene Haut wie-
der streichelzart macht:
die ,Eight Hour Cream’,

ca. 32 Euro. o
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